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Profitez de l’opportunité qui vous est offerte pour rencontrer des
recruteurs et des professionnels de différents secteurs. 
En 2011, plus d’un tiers des candidats s’est vu proposer un contrat à
l’issue du concours !

20-21
mars
2012

“ Arrivé à l'hôtel Normandy, j'ai tout de suite compris l'intérêt de ma participation au Concours de
Négociation. Deux jours pour prouver qu'on est le meilleur ! Profitant du fabuleux cadre offert par
ce lieu privilégié, j'ai préparé l'entretien de vente comme s’il s'agissait d'un cas réel. Le jury était
composé d'une équipe de dirigeants et de commerciaux. En plus d'être vainqueur de la filière dans
laquelle je m’étais inscrit, on m'a offert un poste d'attaché commercial ! ”

Leur seul but : 
vous recruter !
Saurez-vous relever le défi ?

2 jours 
pour faire exploser 
vos talents 
de négociateur !
Dans le cadre prestigieux de l’hôtel Normandy Barrière 
de Deauville, cet évènement national réunira, 
pour sa 28ème édition, les partenaires suivants : 
Canon, Groupe Carrefour, Danone, Hilti, HP, Kraft Foods,
Oracle, Philip Morris France S.A.S., Société Générale, Whirlpool.

Vincent PORQUET,
Lauréat 2011



À l’ouverture du concours, vous recevez votre dossier produit et bénéficiez d’une formation aux

techniques de vente assurée par nos partenaires.

L’épreuve du concours est une négociation réelle soit en tant que vendeur, soit en tant qu’acheteur. 

Vous disposez de 20 minutes pour convaincre votre interlocuteur et les membres du jury.

Parallèlement au concours, chaque partenaire dispose d’un stand où vous pourrez rencontrer

l’ensemble des responsables ressources humaines et découvrir leurs offres d’emploi exclusives.

Informatique

Négociation en français

ou en anglais

Solutions

d’impression

Grande

distribution

Lors de votre 

inscription sur le site

internet du Concours

de Négociation, 

vous choisissez 

une filière parmi 

les 9 proposées :

Agroalimentaire

Électroménager

Banque

Industrie

du tabac

High Tech

Négociation en français

ou en anglais

Industrie



Flashez le code avec votre smartphone

et retrouvez toutes les informations 

sur le site de l'EM NORMANDIE !

L’EM NORMANDIE

agit en faveur 

du développement

durable 

Mardi 20 mars 2012

9h
n Accueil des partenaires et des candidats à l’hôtel Normandy

Barrière de Deauville.

10h30
n Remise des cas de négociation aux candidats. 

Séminaire de formation aux techniques de vente animé par

chaque partenaire.

12h15
n Déjeuner.

13h30
n Reprise du séminaire de formation.

20h
n Dîner de Gala.  

Mercredi 21 mars 2012

8h
n Début des négociations.

n Forum.

12h
n Déjeuner.

13h30
n Reprise des négociations.

n Forum.

15h15
n Délibérations finales des jurys.

16h
n Cérémonie de remise des prix. 

17h30
n Cocktail de clôture.

Modalités d'inscription :

Vous devez être étudiant en Master 2 :

n dans une École Supérieure de

Commerce 

ou

n à l’Université en spécialité “Vente

et Négociation”

Inscrivez-vous

sur le site :

www.concoursdenegociation.fr

Votre inscription

ne sera définitive

qu’après réception du paiement

des frais d’inscription d’un montant

de 80€, payé soit en ligne sur ce

site, soit par chèque libellé à l’ordre

de l’EM NORMANDIE reçu dans les

8 jours ouvrés.

Ce montant couvre les frais de

participation. 

L'hébergement et les repas sont pris

en charge par l'EM NORMANDIE.
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Contact
Christine HEDER 

Tél. : +33 (0)2 32 92 59 88 
E-mail : c.heder@em-normandie.fr

École de Management de Normandie
Association à but non lucratif (loi 1901) sous contrat de droit privé

info@em-normandie.fr - www.em-normandie.fr 
L’École de Management de Normandie a été créée par les CCI de Caen et du Havre.
Membre du Chapitre des Écoles de Management de la Conférence des Grandes Écoles (CGE) • Membre du Polytechnicum de Normandie • Membre de la Fondation Nationale pour l’Enseignement de la Gestion
des Entreprises (FNEGE) • Membre associé de l’Union des Grandes Écoles Indépendantes (UGEI) • Membre de Campus France • Membre fondateur de l’European Master of Business Sciences (EMBS) •
Membre de l’European Foundation for Management Development (EFMD) • Membre de l’Association to Advance Collegiate Schools of Business (AACSB) • Accréditation EPAS pour le Master École de
Management de Normandie en formation initiale.

9, rue Claude Bloch
14052 CAEN CEDEX 4 

Tél. : +33 (0)2 31 46 78 78
Fax : +33 (0)2 31 43 81 01

25, avenue de la République
14800 DEAUVILLE CEDEX
Tél. : +33 (0)2 50 31 11 00
Fax : +33 (0)2 50 31 11 09

30, rue de Richelieu
76087 LE HAVRE CEDEX 
Tél. : +33 (0)2 32 92 59 99
Fax : +33 (0)2 35 42 11 16


